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Obiettivo Strategico 1 - Europa piu competitiva e intelligente
Obiettivo Specifico 3 — Rafforzare la crescita e la competitivita delle PMI e la creazione di posti di lavoro
nelle PMI, anche grazie agli investimenti produttivi

“Voucher Internazionalizzazione Pmi 2026”

Sviluppo mercato Internazionale di TINKY WINKY TOUR S.R.L.: “TINKY WINKY PREMIUM ITALY 2026 —
Wedding, Wellness & Luxury Travel”

Progetto realizzato nellambito del Programma operativo PR FESR Lazio 2021/2027
Det. n. G13369 del 15/10/2025 e concesso con la Det. n. G06694 del 18/05/2026 - CUP F88C26002570006
- COR 26010383

Tinky Winky Tour & un tour operator e agenzia viaggi con sede a Roma, specializzato nella progettazione e
vendita di viaggi su misura per una clientela adulta e di fascia premium. L'impresa opera prevalentemente nei
segmenti dei viaggi di lusso, viaggi di nozze, honeymoon, wellness retreat, itinerari esperienziali e pacchetti
personalizzati in Italia e all’estero.

L'attivita aziendale si fonda sulla costruzione di pacchetti completi, comprensivi di voli, strutture ricettive
selezionate, servizi a terra, esperienze, attivita benessere e assistenza continuativa prima, durante e dopo il
viaggio. Il modello operativo prevede un’attenta analisi delle esigenze del cliente, la selezione di fornitori
qualificati e I'utilizzo di strumenti digitali evoluti per preventivazione, consulenza, comunicazione e gestione
dei rapporti con clienti e partner.

L’organizzazione interna & articolata in aree dedicate al prodotto, alla consulenza commerciale e
all’amministrazione. L'impresa si avvale di una rete consolidata di partner nazionali e internazionali, tra cui
hotel, resort, strutture luxury, centri benessere, compagnie di crociera, operatori locali e wedding planner.

Sul piano dell’internazionalizzazione, Tinky Winky Tour opera sia accompagnando clientela italiana verso
destinazioni estere di alta gamma, sia sviluppando il segmento incoming legato al wedding tourism, al turismo
esperienziale e ai viaggi romantici in Italia rivolti a coppie e clienti stranieri. La strategia di crescita punta al
rafforzamento delle relazioni B2B con agenzie estere, wedding planner, location, operatori del lusso e partner
specializzati, con I'obiettivo di generare flussi turistici internazionali ad alto valore aggiunto.

Attraverso il progetto “TINKY WINKY PREMIUM ITALY 2026 — Wedding, Wellness & Luxury Travel”, acronimo
TW-PREMIUM26, I'impresa intende consolidare il proprio posizionamento sui mercati internazionali
mediante la partecipazione a fiere specializzate, finalizzate allo sviluppo di nuove partnership commerciali,
alla promozione dell’offerta premium e al rafforzamento della propria presenza nei segmenti wedding,
wellness e luxury travel.

Con il Voucher si coglie I'occasione per partecipare a tre eventi fieristici di rilevanza internazionale:

- BMIIl - BRIDAL & TOURISM IN ITALY — Roma (ANNULLATA DALL'ORGANIZZATORE). Sostituita con
CodeWay Expo Roma 13-15 maggio

- 66° Salone Nautico Internazionale di Genova 2026 — 1-6 ottobre 2026

- Roma Sposa 2026 — 30 ottobre-1 novembre 2026

Finalita ed Obiettivi:
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. ampliamento della rete B2B nel wedding tourism (wedding planner, agenzie estere, buyer
internazionali);
o sviluppo di nuovi pacchetti wedding & wellness in Italia destinati a clientela premium
internazionale;
o incremento della quota di ricavi derivanti da clienti esteri e da collaborazioni con operatori
internazionali;
o rafforzamento del posizionamento di Tinky Winky come tour operator specializzato in viaggi su
misura di fascia alta;
o maggiore integrazione tra offerta benessere, lusso e wedding, con conseguente miglioramento della

competitivita dell’'impresa nel medio periodo.

Nel complesso, TWP-2026 si inserisce in una strategia di internazionalizzazione gia avviata, orientata a fare di
Tinky Winky un punto di riferimento per il turismo esperienziale, il benessere e il wedding di fascia premium,
valorizzando I'ltalia come destinazione e consolidando relazioni B2B stabili e di lungo periodo.

CONTRIBUTO
Richiesto: 45.720,00 €
Ammesso: 45.720,00 €

Concesso: 45.720,00 €



